UMAWIANIE SPOTKAN. COLD CALLING
CWICZENIA DO PRACY Z KURSEM

WYZWANIE
MOTYWACYINE

DZWON | UMAWIAJ SPOTKANIA!

Dzien 1- Doskonalenie rozmowy
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1 RUNDA TELEFONOW
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Mocny poczatek rozmony

Pytania otwarte/ "magiczne’, w1 OO0 OXOX®) O
Propozyca spotkania/trailer CO0O0O0O OO
Pokonanie obiekeji OO0000 OO

1o/ Oddzwonlenta OO0000OO0
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2 RUNDA TELEFONOW

Mocny poczatek rozmony

Pytania otwarte/ "magiczne" 31" OO0 OO0 O
Zaproszenie na spotkanie/Trailer OO000O0 OO
Pokonanie obickcji OCO00O0 OO

Uméwienie spotkania/ Oddzwonienia

OCO0000OO

PODSUMOWANIE: KTORY ETAP ROZMOWY MusIsz POPRAWIC?
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Spis zadan

STARTER - WYZNACZ MOTYWUJACY CEL

Okresl, co chcesz osiggnac, wyznacz sobie nagrode
i motywujace motto.

DZIEN 1 - DOSKONALENIE UMIEJETNOSCI

Rob postepy z rozmowy ha rozmowe.

DZIEN 2 - AKTYWNA PRACA ZOBIEKCJAMI

Reaguj na obiekcje na rozne sposoby.

DZIEN 3 - TRENING WYTRWALOSCI

Wykonaj serie telefondw, dzwon i umawiaj
spotkania!l

DZIEN 4 - TRENING WYTRWALOSCI

Wykonaj serie telefondw, dzwon i umawiaj
spotkania!l

DZIEN 5 - SUKCESY | WNIOSKI

Podsumuj postepy i obszary do poprawy.
Swietuj sukcesy!

Wyzwanie motywacyjne



Starter - Wyznacz motywujacy cel

O CO CHCESZ
OSIAGNAC

GDZIE JESTES
TERAZ

1. Wyznacz cel - Co chcesz osiggnac? Kiedy zaczniesz i do kiedy bedziesz dziatac?
Okresl, ile telefondw wykonasz, ile spotkan umowisz, ile nowych klientdow pozyskasz?

2. Po czym poznasz osiggniecie celu? Co sie zmieni w Twoich wynikach? Co bedziesz
mierzyc, liczy<¢, jak zmienia sie reakcje innych, Twoje zachowanie, emocje?

3. Okresl motywujaca Cie do dziatania nagrode, jaka sam sobie przyznasz za
osiggniecie celu! Zadbaj o Twoja motywacje! Co napedzi Cie do dziatania?

4. Wybierz i zapisz motwujace Cie motto.

www.lzaKrejcaPawski.pl Wyzwanie motywacyjne




SPRZEDAJE “:=
SMIALO!
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Dzien 1 - Doskonalenie umiejetnosci

Mocny poczatek rozmowy Q Q O O O O O
Pytania otwarte/ "magiczne", "3w1" Q Q Q Q Q Q Q
Propozycja spotkania/trailer

Pokonanie obiekgji Q Q O O O Q Q
Umowienie spotkania/ Q Q Q Q Q Q Q
Oddzwonienia Q Q O O O Q Q

1T 2 3 4 5 6 7

Mocny poczatek rozmowy Q Q Q Q Q Q Q
Pytania otwarte/ "magiczne","3wl" Q Q O O O Q Q
Zaproszenie na spotkanie/Trailer

Pokonanie obiekgji Q Q Q Q Q O O
Umowienie spotkania/ Q Q Q Q Q Q Q
Oddzwonienia Q Q Q Q Q Q Q

PODSUMOWANIE: KTORY ETAP ROZMOWY MUSISZ POPRAWIC?

www.lzaKrejcaPawski.pl Wyzwanie motywacyjne




Dzien 2 - Aktywna praca z obiekcjami

[

Rozmowa 1 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 2 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 3 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 4 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

L]

Rozmowa 5 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 6 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 7 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

Rozmowa 8 - Obiekcja klienta:

Moja reakcja:

PODSUMOWANIE: W ILU ROZMOWACH REAGOWALES
AKTYWNIE POMIMO OBIEKC]I KLIENTA? CO CI TO DALO?

www.lzaKrejcaPawski.pl
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Dzien 3 - Trening wytrwalosci

1T 2 3 4 5 6 7

Seria 7 telefonow OO OO0 0OO0O
Seria 7 telefonow OO0O0O0O0O0O0O0
Seria 7 telefonow OO0O0O00O0O0O0OO0O
Seria?telefonéw OO00O0O0O0O0O00OO0O
Seria 7 telefonow O000000

PODSUMOWANIE: CO JUZ STOSUJESZ SKUTECZNIE?

PODSUMOWANIE: CO JUTRO ZROBISZ LEPIE]?

www.lzaKrejcaPawski.pl Wyzwanie motywacyjne




Dzien 4 - Trening wytrwalosci

1T 2 3 4 5 6 7

Seria 7 telefonow OO OO0 0OO0O
Seria 7 telefonow OO0O0O0O0O0O0O0
Seria 7 telefonow OO0O0O00O0O0O0OO0O
Seria?telefonéw OO00O0O0O0O0O00OO0O
Seria 7 telefonow O000000

PODSUMOWANIE: CO JUZ STOSUJESZ SKUTECZNIE?

PODSUMOWANIE: CO JUTRO ZROBISZ LEPIE]?

www.lzaKrejcaPawski.pl Wyzwanie motywacyjne




Dzien 5 -Twoje sukcesy i wnioski

1. W jakim stopniu osiggnatem wyznaczony na poczatku wyzwania cel?

2. W jakim obszarze mam najwieksze postepy i sukcesy? Za co sie nagrodze?

3. Co zrobie lepiej nastepnym razem? Nad czym popracuje w kolejnym cyklu?

"Szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym"
- Iza Krejca-Pawski

www.lzaKrejcaPawski.pl Wyzwanie motywacyjne




GRATULACJE!

Jestem z Ciebie dumna!

Mierzenie sie z wiasnymi obawami, odwazne
sieganie po wiecej, robienie rzeczy, ktére s3a
niewygodne dlatego, ze sg potrzebne i wazne.

To wszystko wymaga charakteru!

Docen Twoje sukcesy, starania, postepy!

Swietuj! Wyciagnij lekcje i dalej dzwon i umawiaj
spotkania! Docen, ze jestes swietny w tym, czego
inNni czesto zwyczajnie sie boja!

Odwaznie zaplanuj kolejne cele, wejdz na Sciezke

dalszego rozwoju i zdecyduj, ze wejdziesz
POZIOM WYZEJ, dzwon i umawiaj spotkania!

[y EneponPussibi




Wyzwanie motywacyjne prowadzi

O AUTORCE | TRENERCE

Izabela Krejca-Pawski — trenerka ceniona za konkrety
i Swieze spojrzenie. Jej klienci umawiaja 8 spotkan na 11
telefonéw, podnosza sprzedaz o 30% i odzyskujg kontrole
nad swoim czasem. Jej misja jest sprawienie, zeby
wszystkie  osoby, ktére  sprzedaja i zarzadzaja
zespotami osiggaty podobne wyniki.

900 os6b rocznie rozwija u lzy na szkoleniach umiejetnosci

sprzedazy, umawiania spotkan, =zarzadzania czasem
zespotem oraz obstugi klienta. Jako trener odstuchata ponad
3000 nagran rozmdw  sprzedazowych  handlowcoéw,
konsultantéw, doradcow i telemarketeréw z wielu branz.
Certyfikowany trener sprzedazy. Licencjonowany Konsultant

Zintegrowanego Modelu Przywoédztwa  (ILM72) oraz
Odpornosci Psychicznej (Mental Toughness MTQ). Szefowa

firmy szkoleniowej IKP Szkolenia. 0

IZA JEST AUTORKA CENIONYCH KSIAiEK, EBOOKOW | PLANEROW

samo-sedno.
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https://sklep.izakrejcapawski.pl/
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