IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

,Umawianie Spotkari — Cold Calling”
Plan dziatania po szkoleniu

Cel: przetestowanie w praktyce strategii umawiania spotkan ze szkolenia tak, aby ponies¢ skutecznos¢
rozmow i podnies¢ wyniki!

PLAN NEWSLETTEROW DATY
e o b Sroda-1.02
Zadanie nr 2 — Testowanie ,mocnych zdan”. Piatek — 3.02
Zadanie nr 3 — Zwiastun spotkania — emocjonujgcy ,trailer”. Wtorek — 7.02
Zadanie nr 4 — Obiekcje jako powody do spotkania. Czwartek — 9.02
Zadanie nr 5 — Mistrzowie umawiania spotkan —to WY! Wtorek — 14.02
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