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SZKOLENIA DLA ZESPOLOW SPRZEDAZY: SZKOLENIA Z OBStUGI KLIENTA:

Umawianie spotkan. Cold Calling Obstuga Klienta Roszczeniowego
Skuteczna Sprzedaz od A do Z Telefoniczna Obstuga Klienta
Telefoniczna Sprzedaz Profesjonalna Obstuga Klienta
Elastyczne Zarzadzanie Czasem Obstuga Reklamagji
Skuteczny Lider Zespotu Odpornos¢ Psychiczna
SPRAWDZ

Pomagamy doswiadczonym zespotom wejs¢
POZIOM WYZE] i osiagac¢ wazne dla firmy
cele. 900 os6b rocznie rozwija na naszych
szkoleniach umiejetnosci sprzedazy,
umawiania spotkan, zarzadzania czasem

i zespolem oraz obstugi klienta, podnoszac

swoja skutecznosc.

Wejdz z nami POZIOM WYZE]!

Zapraszamy do wspotpracy!

tel. 606 44 57 65

biuro@ikpszkolenia.pl

www.lzaKrejcaPawski.pl

.- You P; Iza Krejca-Pawski
\9 Tube C%L IKP Szkolenia





http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/


http://www.facebook.com/izakrejcapawski


http://www.instagram.com/izakrejcapawski_szkolenia


https://www.youtube.com/channel/UCYf9af8BQgVzgYjow8ERIMA?view_as=subscriber


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/test-mtq48-badanie-sily-i-odpornosci-psychicznej-wraz-z-sesja-feedbackowa-online/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/
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Zaplanuj Twéj dalszy rozwaj

(O

UMAWIANIE SPOTKAN SKUTECZNA SPRZEDAZ
COLD CALLING TELEFONICZNA SPRZEDAZ

Czego chce sie nauczyc¢ i co poprawic Czego chce sie nauczy¢ i co poprawic
w tym obszarze: wiedza, umiejetnosci? w tym obszarze: wiedza, umiejetnosci?

Ksiazki i ebooki do przeczytania: Ksiazki i ebooki do przeczytania:

Szkolenie do odbycia: Szkolenie do odbycia:

Do kiedy? Zaplanuj terminy: Do kiedy? Zaplanuj terminy:

N
N
ODPORNOSC PSYCHICZNA ELASTYCZNE ZARZADZANIE CZASEM

Czego chce sie nauczy¢ i co poprawic Czego chce sie nauczyc¢ i co poprawic
w tym obszarze: wiedza, umiejetnosci? w tym obszarze: wiedza, umiejetnosci?
Ebooki do przeczytania: Ksiazki i planery do przeczytania:
Szkolenie do odbycia: Szkolenie do odbycia:
Do kiedy? Zaplanuj terminy: Do kiedy? Zaplanuj terminy:

o You CJ 7 Iza Krejca-Pawski
(\J Tube GJ}%J' IKP Szkolenia







			Text1: 


			Text2: 


			Text3: 


			Text4: 


			Text5: 


			Text6: 


			Text7: 


			Text8: 


			Text9: 


			Text10: 


			Text11: 


			Text12: 


			Text13: 


			Text14: 


			Text15: 


			Text16: 










Sprawdz szkolenia online

UMAWIANIE SPOTKAN. COLD CALLING

Moje flagowe szkolenie w wersji online, gdzie

Umawianie

SPOTKAN

Szkolenie on

SPRAWDZ

w 1 dzien zbudujesz skuteczna strategie

rozmowy i nauczysz sie, pokonac kazda

obiekgjel

SKUTECZNA SPRZEDAZ. POZIOM WYZEJ

Wejdz w sprzedazy POZIOM WYZEJ, naucz sie,
jak prowadzi¢ rozmowy sprzedazowe, aby klient SPRAWDZ

o
: Skuteczna

SPRZEDAY sam chciat od Ciebie kupowac i skutecznie

zamykaj sprzedaz! Naucz sie tak prezentowac
oferte, aby pokonac obiekcje "nie potrzebuje"

czy "'mam juz dostawce'l

ELASTYCZNE ZARZADZANIE CZASEM

Jak efektywnie planowac i pracowac zdalnie? )
SPRAWDZ

Elastyczne Zarzadzanie

CZASEM

Szkolenie online

Przejdz warsztaty planowania online, zaplanuj

tydzien, zorganizuj dzien i wyznacz priorytety!

»»»»»»»»»»»» BADANIE ODPORNOSCI PSYCHICZNEJ MTQ48

Poznaj poziom Odpornosci Psychicznej Twojej

lub Twojego zespotu poprzez kwestionariusz SPRAWDZ

psychmetryczny MTQ48. Potaczony z 90
minutowa sesja feedbackowa online, ktora

prowadze osobiscie.

danie odpornosci psychicznej testem MTQ48

wraz z sesjq feedbackowq

www.SKLEP.izakrejcapawski.pl





http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/szkolenie-umawianie-spotkan-handlowych-krakow/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/kategoria-produktu/konsultacje-i-szkolenia-online/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/szkolenie-umawianie-spotkan-handlowych-krakow/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/kategoria-produktu/konsultacje-i-szkolenia-online/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/skuteczna-sprzedaz/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/zarzadzanie-czasem-w-sprzedazy-i-pracy/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/test-mtq48-badanie-sily-i-odpornosci-psychicznej-wraz-z-sesja-feedbackowa-online/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/zarzadzanie-czasem-w-sprzedazy-i-pracy/


http://izakrejcapawski.pl/szkolenia-zamkniete-sprzedaz-umawianie-spotkan-i-obsluga-klienta/zarzadzanie-czasem-w-sprzedazy-i-pracy/







Wejdz na wyzszy poziom umiejetnosci, aby osiagac

wazne dla Ciebie cele!l Szkolimy zespoty sprzedazy
i obstugi klienta tak, aby podnosi¢ ich skutecznos¢
dzialanial Szkolenia realizujemy zarowno w wers;ji
stacjonarnej dla catego zespotuy,
indywidualne 1x1 oraz online.

Skontaktuj sie z nami i zapytaj o szkolenie.

| ZAPYTA] O SZKOLENIE





https://sklep.izakrejcapawski.pl/zapytaj-o-wycene-szkolenia/


http://izakrejcapawski.pl/zapytaj-o-wycene-szkolenia/


http://izakrejcapawski.pl/zapytaj-o-wycene-szkolenia/







Zobacz ksigzki, ebooki i planery

UMAWIANIE SPOTKAN.
COLD CALLING

Nie wiesz, jak zbi¢ obiekcje przed
spotkaniem? Poznaj najlepsze patenty,

przyktady i gotowe scenariusze rozmow!

SKUTECZNA SPRZEDAZ

Wiesz, ze masz swietna oferte, ale
klienci mowia Ci, ze "nic nie potrzebuja",

bo"sa zadowoleni"? To ebook dla Ciebie!

PLANER ELASTYCZNEGO
ZARZADZANIA CZASEM

Masz tak duzo pracy, ze nie wiesz, co jest

najwazniejsze? To Planer dla Ciebiel

% COLD CALLING

COLD CALLING.
TRENING MOTYWACYJNY.

Podnies skutecznos¢ o 30%
i polub "zimne" telefony dzieki serii

motywujacych ¢wiczen na dzwonieniel

s,

SPRZED K
N

TEC

ZVaIZYIS T

SPRZEDAZ. TYLKO
SPRAWDZONE TECHNIKI

Osiagaj maksymalne wyniki sprzedazowe
korzystajac z najlepszych technik!

ELASTYCZNE
ZARZADZANIE CZASEM

Pracujesz po godzinach, a lista zadan ciagle

rosnie? Poznaj Elastyczne Zarzadzanie Czasem!

| PRZEJDZ DO SKLEPU

www.SKLEP.izakrejcapawski.pl





https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ebook-jak-skutecznie-umawiac-spotkania-z-klientami-przez-telefon-8-sprawdzonych-skryptow/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/planer-elastycznego-zarzadzania-czasem-w-pdf-zestaw-do-druku/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ksiazka-elastyczne-zarzadzanie-czasem-dla-aktywnych-i-zapracowanych/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ebook-skuteczna-sprzedaz-jak-wzbudzac-potrzeby-klientow-i-pokonac-obiekcje/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ksiazka-sprzedaz-tylko-sprawdzone-techniki/


https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/cold-calling-trening-motywacyjny/


http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/


http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/


http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/
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Iza Krejca-Pawski
DZIENNY PLAN DZWONIENIA @:%i izakrejcapawskipl

llos¢ telefondw na dzis: 20 petnych rozmow Data: 14.03.2023, wtorek

Cel sprzedazowy na dzis: 5000 zt

8.00 - 8.20 Planowanie dnia Przegladanie i uzupetnianie listy telefonéw na dzis

' 1. Klient 1 . 6. Klient 6
Cel: Zimne telefony - : :

] » 2. Klient 2 7. Klient 7
pozyskuje 5 nowych | :

820 - 0950 1 3. Klient 3 8. Klient 8
klientéow do wystania ! '

v 4, Klient 4 + 9. Klient 9
konkretnych ofert ! '

' 5. Klient 5 : 10. Klient 10

10.00 - 11.00

Cel: Oddzwonienia -
zamykam sprzedaz
na 5000 zt

{1 Klient 11
| 2. Klient 12
| 3. Klient 13
4. Klient 14
5. Klient 15

6. Klient 16
| 7. Klient 17
8. Klient 18
9. Klient 19
10. Klient 20

11.20 -12.20

Cel: Pozyskuje 5 nowych
klientéw do wystania

konkretnych ofert

1. Klient 21

| 2. Klient 22
| 3. Klient 23
4. Klient 24
5. Klient 25

6. Klient 26
| 7. Klient 27
| 8. Klient 28
9. Klient 29
10. Klient 30

13.00 - 13.30 Oferta 1 Klient 1 Wartos¢ oferty: 3000 zt
""" 13.45-1415 | Ofeta2 | Kietz |  Wartoioferty:1500z
wso-msoo | Ofertas T dems  Wartosé oferty. 26002t |
""" 15051545 | Ofeta4 | Kient4 |  Wartoioferty:18002t |

Podsumowanie dnia:

Zamkniete sprzedaze (efekty mojej pracy): 4 (klient X, klient Y, klient Z, klient Q)
Ztozone nowe oferty (efekty mojej pracy): 4 (klient 1, klient 2, klient 3, klient 4)
Dzisiejszy wynik sprzedazowy: 5600 zt

WNIOSKI: Co jutro zrobie lepiej? Bede dgzy¢ do zamkniecia sprzedazy na 3 oddzwonieniach z 4.

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! A/)\
Sprzedawaj SMIALO!















'r ‘ Iza Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

DZIENNY PLAN UMAWIANIA SPOTKAN

llo$¢ spotkar do umodwienia na dzis: 4 spotkania Data: 14.03.2023, wtorek

Cel sprzedazowy na dzis: 5000 zt

8.00 - 8.20 Planowanie dnia Przegladanie i uzupetnianie listy telefonéw na dzis
"""""""""""""""""""""""""""""""" Czas dzwonienia:
1 1. Klient 1 ! 6. Klient 6
. 2. Klient 2 7. Klient 7
820-0950 | Cel: Umawiam 2 spotkania | 3. Klient 3 | 8. Klient 8
' ' 4. Klient 4 1 9. Klient 9
! 5. Klient 5 1 10. Klient 10
T Y przerwa

10.00 - 11.00

11.20 -12.20

Cel: Umawiam 1 spotkanie

{1 Klient 11
| 2. Klient 12
| 3. Klient 13
4. Klient 14
5. Klient 15

1. Klient 21
| 2. Klient 22
| 3. Klient 23
4. Klient 24
5. Klient 25

6. Klient 16
| 7. Klient 17
8. Klient 18
9. Klient 19
10. Klient 20

| 6. Klient 26
| 7. Klient 27
| 8. Klient 28
9. Klient 29
10. Klient 30

13.00 - 13.30 Spotkanie 1 Klient 1 Cel spotkania: 3000 zt
""" 13.45-1415 | sSpotkanie2 | Kiemtz |  Celspotkania1s00zt
Cuzoos00 spotkamies T dems  Celspotkania: 26002t |
""" 15.05-1545 | spotkame4 | Kient4 |  Celspotkania:1800zt |

Podsumowanie dnia:

Umowione dzis spotkania (efekty mojej pracy): 4 (klient X, klient 'Y, klient Z, klient Q)
Odbyte spotkania (efekty mojej pracy): 4 (klient 1, klient 2, klient 3, klient 4)
Dzisiejszy wynik sprzedazowy: 5600 zt

WNIOSKI: Co jutro zrobie lepiej? Bede dgzy¢ do zamkniecia sprzedazy na 3 spotkaniach z 4.

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! A/)\
Sprzedawaj SMIALO!















O— ( Iza Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

DZIENNY PLAN DZWONIENIA

llo$¢ telefondw na dzis: Data:

Cel sprzedazowy na dzis:

Planowanie dnia : Tworzenie listy klientéow na dzis

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

| ; cel . 6. |
i i L2, L7, ;
| | 3 8. |
| | 4 0. |
; ; ' 5. +10. E
T 5
| | cel . 6. |
! ! 3 A E
| | 3 8 |
| | 4 9. |
; ; ' 5, 1 10. E
T e §
| | cel . 6. |
| | 2 7. |
| | 3. 8. |
| | 4 9. |
; ; 15, ' 10. E
o Coms tworzenia | wysylania ofert spraedazowyehs T e ;

1 Zamkniete sprzedaze (efekty mojej pracy):
Ztozone nowe oferty (efekty mojej pracy):
Dzisiejszy wynik sprzedazowy:

| WNIOSKI: Co jutro zrobie lepigj?

vy
0
Pamietaj! W §przeda2y szczescie zawsze sprzyja aktywnym! W —
Sprzedawaj SMIALO! J ’Z__J__
”







			1_czas: 


			1_cel: 


			1_klient 1: 


			1_klient 2: 


			1_klient 3: 


			1_klient 4: 


			1_klient 5: 


			1_klient 6: 


			1_klient 7: 


			1_klient 8: 


			1_klient 9: 


			1_klient 10: 


			2_czas: 


			2_cel: 


			2_klient 1: 


			2_klient 2: 


			2_klient 3: 


			2_klient 4: 


			2_klient 5: 


			2_klient 6: 


			2_klient 7: 


			2_klient 8: 


			2_klient 9: 


			2_klient 10: 


			3_czas: 


			3_cel: 


			3_klient 1: 


			3_klient 2: 


			3_klient 3: 


			3_klient 4: 


			3_klient 5: 


			3_klient 6: 


			3_klient 7: 


			3_klient 8: 


			3_klient 9: 


			3_klient 10: 


			1_1: 


			1_2: 


			1_3: 


			1_4: 


			2_1: 


			2_2: 


			2_3: 


			2_4: 


			3_1: 


			3_2: 


			3_3: 


			3_4: 


			4_1: 


			4_2: 


			4_3: 


			4_4: 


			1_podsumowanie dnia 4: 


			1_podsumowanie dnia 3: 


			1_podsumowanie dnia 2: 


			1_podsumowanie dnia 1: 


			Cel sprzedażowy na dziś: 


			Ilość telefonów na dziś: 


			Data: 










DZIENNY PLAN UMAWIANIA SPOTKAN

izakrejcapawski.pl

O— ( Iza Krejca-Pawski

llo$¢ spotkar do umodwienia na dzis: Data:

Cel sprzedazowy na dzis:

Planowanie dnia Tworzenie listy klientéw na dzi$

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

| ; cel . 6. |
i i L2, L7, ;
| | 3 8. |
| | 4 0. |
; ; ' 5. +10. E
T 5
| | cel . 6. |
! ! 3 A E
| | 3 8 |
| | 4 9. |
; ; ' 5, 1 10. E
T e §
| | cel . 6. |
| | 2 7. |
| | 3. 8. |
| | 4 9. |
; ; 15, ' 10. E
o bt * Cams spotian 7 Kiientarmi T PROSSSESEEESES SRS ESREES §

' Umowione dzié spotkania (efekty mojej pracy):
Odbyte spotkania (efekty mojej pracy):
Dzisiejszy wynik sprzedazowy:

| WNIOSKI: Co jutro zrobie lepigj?

vy
0
Pamietaj! W §przeda2y szczescie zawsze sprzyja aktywnym! W —
Sprzedawaj SMIALO! J ’Z__J__
”







			1_czas_2: 


			1_cel_2: 


			1_klient 1_2: 


			1_klient 2_2: 


			1_klient 3_2: 


			1_klient 4_2: 


			1_klient 5_2: 


			1_klient 6_2: 


			1_klient 7_2: 


			1_klient 8_2: 


			1_klient 9_2: 


			1_klient 10_2: 


			2_czas_2: 


			2_cel_2: 


			2_klient 1_2: 


			2_klient 2_2: 


			2_klient 3_2: 


			2_klient 4_2: 


			2_klient 5_2: 


			2_klient 6_2: 


			2_klient 7_2: 


			2_klient 8_2: 


			2_klient 9_2: 


			2_klient 10_2: 


			3_czas_2: 


			3_cel_2: 


			3_klient 1_2: 


			3_klient 2_2: 


			3_klient 3_2: 


			3_klient 4_2: 


			3_klient 5_2: 


			3_klient 6_2: 


			3_klient 7_2: 


			3_klient 8_2: 


			3_klient 9_2: 


			3_klient 10_2: 


			1_1_2: 


			1_2_2: 


			1_3_2: 


			1_4_2: 


			2_1_2: 


			2_2_2: 


			2_3_2: 


			2_4_2: 


			3_1_2: 


			3_2_2: 


			3_3_2: 


			3_4_2: 


			4_1_2: 


			4_2_2: 


			4_3_2: 


			4_4_2: 


			1_podsumowanie dnia 4_2: 


			1_podsumowanie dnia 3_2: 


			1_podsumowanie dnia 2_2: 


			1_podsumowanie dnia 1_2: 


			Cel sprzedażowy na dziś: 


			Ilość spotkań do umówienia: 


			Data: 
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W celu zapewnienia najlepszego dziatania zalecane jest otwarcie
tego portfolio PDF w programie Acrobat X, Adobe Reader X
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i () 7 lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Qj{?i izakrejcapawskipl
Cel:
PN
-
| ZAPLANUJIDZIALAJ! | COPOPRAWISZ? |  ZMOBILIZUISIE! | PODSUMUI
Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki

i etapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu:

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢y
()

Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

N P

/{ ,J www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			4_1: 


			4_2: 


			4_3: 


			4_4: 


			4_5: 


			4_6: 


			4_7: 


			4_8: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 










; (7 7 lIza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Qj{?i izakrejcapawskipl
Cel:
PN
= .«
__ZAPLANUJ | DZIAAJ | COPOPRAWISZ? | ZMOBILIZUISIE! |  PODSUMUI |
Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki

i etapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu:

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢y
()

Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

N P

/{ ,J www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			5_1: 


			5_2: 


			5_3: 


			5_4: 


			5_5: 


			5_6: 


			5_7: 


			5_8: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 










i () 7 lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Qj{?i izakrejcapawskipl
Cel:
PN
-
| ZAPLANUJIDZIALAJ! | COPOPRAWISZ? |  ZMOBILIZUISIE! | PODSUMUI
Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki | Kluczowe wskazniki

i etapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu: ! ietapy osiggania celu:

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢y
()

Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

N P

/{ ,J www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			6_1: 


			6_2: 


			6_3: 
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			6_5: 


			6_6: 


			6_7: 


			6_8: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 










. Iza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! é:‘?l izakrejcapawskipl
Cel:
A
k- A

v

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ
Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki
i etapy osiggania celu: ' ietapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu:
Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢y
()

Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

N P

/{ ,J www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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			7_8: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 










OSIAGNII TWO3I POtROCZNY CEL!

izakrejcapawski.pl

O— ‘ Iza Krejca-Pawski

Cel:

i
\L,l
% |

v

. ZAPLANUJ | DZIAtAJl | CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

. ZAPLANUJ | DZIAtAJ | CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJISIE! ! PODSUMUJ

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

0

/{ ' Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

/r
_J—_A

. 4

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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			2_8: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 










OSIAGNII TWO3I POtROCZNY CEL!

izakrejcapawski.pl

O_ ‘ Iza Krejca-Pawski

Cel:

a0
Y
\Ql

v

. ZAPLANUJ | DZIAtAJl | CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

. ZAPLANUJ | DZIAtAJ | CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJISIE! ! PODSUMUJ

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢

/r
Z '— Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
.\9

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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			Cel: 


			Moja nagroda: 










. Iza Krejca-Pawski

OS|AG NIJ TWOJ ROCZNY CEL! @:ﬁil’ izakrejcapawski.pl

Cel: i~
=

| ZAPLANUJ | DZIALAJl | COPOPRAWISZ? |  ZMOBILIZUISIEl |  PODSUMUJ

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

| ZAPLANUJ | DZIAEAJ! | CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJ SIE! § PODSUMUJ

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? | ZMOBILIZUJ SIE! 5 PODSUMUJ

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? 5 ZMOBILIZUJ SIE! 5 PODSUMUJ

______________________________________________________________________________________________________________________________________________

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢ /r

Z )_ Pamietaj, koncentruj sie ha PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
.\9

Y
. www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			1_1: 


			1_2: 


			1_3: 


			1_4: 


			1_5: 


			1_6: 


			1_7: 


			1_8: 


			1_9: 


			1_10: 


			1_11: 


			1_12: 


			1_13: 


			1_14: 


			1_15: 


			1_16: 


			Cel: 


			Moja nagroda: 









3

V.

W celu zapewnienia najlepszego dziatania zalecane jest otwarcie
tego portfolio PDF w programie Acrobat X, Adobe Reader X
lub w nowszej wersji ktoregos z tych programow.

Pobierz program
Adobe Reader!




http://www.adobe.com/go/reader_download_pl





, . () 7 lza Krejca-Pawski
OPRACUJ TWOJ LEJEK SPRZEDAZY gj’% izakrejcapawskipl

Wyznacz kluczowe wskazniki skutecznosci w lejku sprzedazy. Pomoze Ci to zaplanowac wiasciwe
dziatania sprzedazowe w skali miesigca, tygodnia i dnia. Oblicz, jakie dziatania i w jakich ilosciach

musisz wykonywac regularnie, aby osiggnac¢ cel sprzedazowy.
Plan sprzedazy: 60.000 zt miesiecznie
Wartosc sprzedazy: 5000 zt -1 klient

Etapy dziatania sprzedazowego: ,zimne telefony’, umowienie spotkania, ztozenie oferty,

negocjacje umowy, pierwszy zakup.

300 "ZIMNYCH TELEFONOW" 260 ODPADLO

20 ODPADLO

4 ODPADLY

4 ODPADLY

WNIOSKI:
Aby zrealizowac plan sprzedazy 60.000 zt potrzebne jest 12 sprzedazy po 5000 zt.
Aby dokonac 12 sprzedazy przy obecnym poziomie skutecznosci potrzebne jest wykonanie 300

.zimnych” telefonéw do nowych klientow.

Przyktadowe etapy lejka to:
1. .Zimne telefony”, umdwienie spotkania, ztozenie oferty, negocjacje, zakup.
2. ,Zimne telefony”, badanie potrzeb, ztozenie oferty, pierwszy zakup, drugi zakup.

3. Zapytanie od klienta, ztozenie oferty, negocjacje, pierwszy zakup, drugi zakup.

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! [ﬂ\ —
Sprzedawaj SMIALO! J P_F















Iza Krejca-Pawski
izakrejcapawskipl

PLANER SPRZEDAZOWY - MIESIECZNY PLAN TRENINGOWY
ROZWIJANIA UMIEJETNOSCI SPRZEDAZOWYCH

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

o

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Wykonanie jakich
telefondw najszybciej
pozwoli Ci zrobi¢
wyniki?

Trenuj mocne zdania
W umawianiu spotkan

Sprawdz, jak Ci idzie -
Cco mozesz zrobic lepiej?

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Cwicz zadawanie
strategicznych pytan
sprzedazowych

Jesdli cos sie nie
sprawdza, zréb co$
innego

Daj z siebie 20% wiecej,
niz zazwyczaj!

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Np. umawiam 15

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Nawigz kontakt
Z zupetnie nowymi
klientami

Uzyj nowej techniki
sprzedazowej

Mow jezykiem korzysci
i sprzedawaj wartosé

Podsumuj potowe
miesigca

spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Cwicz porywajaca
prezentacje

Poprawa jakiej czesci
rozmowy da Ci
najwiekszy postep?

Aktywnie reaguj na
kazdg obiekcje klienta

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Pracuj na Twoje
prawdziwe 100%!

Wykonanie czego
DZISIAJ pozwoli Ci
osiggnac cel?

Zamykaj sprzedaz!

Podsumuj miesieczne
wyniki
i wyciggnij wnioski

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

i

llos¢ telefondw dziennie: 30
[los¢ umodwionych spotkan dziennie: 3

i

llos¢ odbytych spotkan tygodniowo: 12
llo$¢/ wartosé jednej sprzedazy: 2000 zt

CEL NATEN MIESIAC:

7.

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski















Iza Krejca-Pawski

OPRACUJ TWOJ LEJEK SPRZEDAZY izokrejcopawskipl

Plan sprzedazy:

Wartos¢ oferty:

Kluczowe wskazniki (etapy dziatania):

Twéj lejek sprzedazy:

WNIOSKI: ile i jakich dziatan potrzebujesz wykonaé, aby osiggac sprzedazowy cel?

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! L\d







			Plan sprzedaży: 


			Wartość oferty: 


			Kluczowe wskaźniki: 


			Wnioski: 


			Lejek: 










PLANER SPRZEDAZOWY CZERWIEC 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

5 6 7 8 9

12 13 14 15 16
19 20 21 22 23
26 27 28 29 30

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA CZERWIEC:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY GRUDZIEN 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

4 5 6 7 8

n 12 13 14 15
18 19 20 21 22
25 26 27 28 29

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA GRUDZIEN:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY KWIECIEN 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

3 4 5 6 7

10 n 12 13 14
17 18 19 20 2]
24 25 26 27 28

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA KWIECIEN:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY LIPIEC 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

10 N 12 13 14
17 18 19 20 2]
24 25 26 27 28
31 1 2 3 4
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA LIPIEC:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY LISTOPAD 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 28 29 30 1

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA LISTOPAD:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY LUTY 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 28 1 2 3
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA LUTY:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY

MAJ 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

8 9 10 N 12
15 16 17 18 19
22 23 24 25 26
29 30 31 1 2
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA MAJ:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			1: 


			2: 


			3: 


			fill_1: 


			8: 


			9: 


			10: 


			fill_2: 


			15: 


			16: 


			17: 


			fill_3: 


			22: 


			23: 


			24: 


			fill_4: 


			29: 


			30: 


			31: 


			fill_5: 


			fill_7: 


			CEL NA MAJ: 


			4: 


			11: 


			18: 


			25: 


			1_2: 


			5: 


			12: 


			19: 


			26: 


			2_2: 










PLANER SPRZEDAZOWY MARZEC 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 28 29 30 31

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA MARZEC:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY

PAZDZIERNIK 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

9 10 1 12 13
16 17 18 19 20
23 24 25 26 27
30 31 1 2 3

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA PAZDZIERNIK:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY SIERPIEN 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

7 8 9 10 n
14 15 16 17 18
21 22 23 24 25
28 29 30 31 1

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA SIERPIEN:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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PLANER SPRZEDAZOWY STYCZEN 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

9 10 1 12 13
16 17 18 19 20
23 24 25 26 27
30 31 1 2 3

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA STYCZEN:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski







			2: 


			3: 


			4: 


			fill_1: 


			9: 


			10: 


			11: 


			12: 


			fill_2: 


			16: 


			17: 


			18: 


			19: 


			fill_3: 


			23: 


			24: 


			25: 


			26: 


			fill_4: 


			30: 


			31: 


			1: 


			2_2: 


			fill_5: 


			fill_7: 


			fill_6: 


			6: 


			5: 


			13: 


			20: 


			27: 


			3_2: 










PLANER SPRZEDAZOWY  WRZESIEN 2023

Zaplanuj Twagj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

4 5 6 7 8

n 12 13 14 15
18 19 20 21 22
25 26 27 28 29

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawaj SMIALO!

CEL NA WRZESIEN:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
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V.

W celu zapewnienia najlepszego dziatania zalecane jest otwarcie
tego portfolio PDF w programie Acrobat X, Adobe Reader X
lub w nowszej wersji ktoregos z tych programow.

Pobierz program
Adobe Reader!
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PLANOWANIE
SPRZEDAZOWE

CHECKLISTA

Ustal cel sprzedazowy i lejek sprzedazy
Wyznacz kluczowe wskazniki w lejku

Ustal dla siebie nagrode za wysitek!

Wyznacz tygodniowy cel sprzedazy

Przeglqgd i aktualizacja listy klientow

Podsumuj tygodniowe wyniki

Osiggaj zatozone cele

Realizuj wskazniki

Wybieraj najlepszych klientow
Podsumuj efekty dnia
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ZAPLANUJ SUKCES!

Co wyroéznia najlepszych handlowcow, szefow
sprzedazy czy przedsiebiorcow? Planowanie!
Lata temu, jeszcze jako handlowiec, zawsze
wyrozniatam sie skutecznoscia, dzieki
planowaniu i strategicznej pracy. Narzedzia,
ktore znajdziesz w Planerze, stosuje na co dzien

sama. Stosuja je takze uczestnicy moich szkolen.

Dlatego z przyjemnoscia przekazuje Ci ten
Planer = Sprzedazowy, ktory pomoze  Ci
zaplanowac i zorganizowac regularne osiaganie

wynikow przez caty rok!

O AUTORCE PLANERA

[zabela Krejca-Pawski — trenerka ceniona za konkrety i Swieze spojrzenie. Jej klienci
umawiaja 8 spotkan na 11 telefonow, podnosza sprzedaz o 30% i odzyskuja kontrole nad
swoim czasem. Jej misja jest sprawienie, zeby wszystkie osoby, ktore sprzedaja

i zarzadzaja zespotami osiagaly podobne wyniki.

900 o0so6b rocznie rozwija u lzy na szkoleniach umiejetnosci sprzedazy, umawiania
spotkan, zarzadzania czasem i zespolem oraz obstugi klienta. Jako trener odstuchala
ponad 2700 nagran rozmow sprzedazowych handlowcow, konsultantow, doradcow
i telemarketerow z wielu branz. Certyfikowany trener sprzedazy. Szefowa firmy

szkoleniowej IKP Szkolenia.

Autorka ksiazek, ebookow i planerow, licencjonowany konsultant Odpornosci Psychicznej
(Mental Toughness MTQ48) i Zintegrowanego Modelu Przywodztwa (ILM72).
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PLANER SPRZEDAZOWY
ZAWIERA

Checkliste jak planowac prace w ukladzie miesiecznym,

tygodniowym i dziennym, utatwiajaca organizacje pracy.

12 MIESIECZNYCH PLANEROW

Planery miesieczne na kazdy miesiac wraz z przykladowym
miesiecznym planem rozwojowym i lejkiem sprzedazy do

obliczania dzialan wraz z przyktadem.

Planer roczny, na pierwsza i druga potowe roku oraz

planery na cztery kwartaly sprzedazy.

DZIENNE LISTY DZWONIENIA

Dzienne listy dzwonienia i umawiania spotkan

wraz z przyktadowymi planami dnia.

Kalendarze roczny, na pierwsza i druga potowe roku

oraz na cztery kwartaly sprzedazy.

6 PLANER DALSZEGO ROZWOJU

Planer rozwoju w kluczowych obszarach

kompetencji niezbednych do osiagania wynikow!
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poniedziatek » 1
wtorek 2 1
$roda 1 1 3 2 1
czwartek 2 2 4 1 3 2
piatek 3 3 5 2 4 1 3 1
sobota 4 4 1 6 3 1 5 2 4 2
niedziela 1 5 5 2 7 4 2 6 3 1 5 3
poniedziatek 2 6 6 3 8 5 3 7 4 2 6 4
wtorek 3 7 7 4 9 6 4 8 5 3 7 5
$roda 4 8 8 5 10 7 5 9 6 4 8 6
czwartek 5 9 9 6 n 8 6 10 7 5 9 7
piatek 6 10 10 7 12 9 7 n 8 6 10 8
sobota 7 n n 8 13 10 8 12 9 7 n 9
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piatek 13 17 17 14 19 16 14 18 15 13 17 15
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wtorek 3] 31
MOJE 3 KLUCZOWE PROJEKTY NA TEN ROK: CEL NA 2023:
U I [ e e

Iza Krejca-Pawski
izakrejcapawskipl








			fill_4: 


			LIPIEC1: 


			MARZECwtorek: 


			fill_15: 


			LIPIEC2: 


			1: 


			fill_23: 


			LIPIEC3: 


			fill_26: 


			fill_28: 


			2: 


			fill_30: 


			4: 


			LIPIEC1_2: 


			fill_32: 


			fill_34: 


			3: 


			fill_36: 


			5: 


			LIPIEC2_2: 


			4_2: 


			3_2: 


			1_2: 


			4_3: 


			4_4: 


			1_3: 


			6: 


			3_3: 


			1_4: 


			5_2: 


			4_5: 


			2_2: 


			1_5: 


			5_3: 


			5_4: 


			2_3: 


			7: 


			4_6: 


			2_4: 


			6_2: 


			3_4: 


			1_6: 


			5_5: 


			3_5: 


			2_5: 


			6_3: 


			6_4: 


			3_6: 


			8: 


			5_6: 


			3_7: 


			7_2: 


			4_7: 


			2_6: 


			6_5: 


			4_8: 


			3_8: 


			7_3: 


			7_4: 


			4_9: 


			9: 


			6_6: 


			4_10: 


			8_2: 


			5_7: 


			3_9: 


			7_5: 


			5_8: 


			4_11: 


			8_3: 


			8_4: 


			5_9: 


			10: 


			7_6: 


			5_10: 


			9_2: 


			6_7: 


			4_12: 


			8_5: 


			6_8: 


			5_11: 


			9_3: 


			9_4: 


			6_9: 


			11: 


			8_6: 


			6_10: 


			10_2: 


			7_7: 


			5_12: 


			9_5: 


			7_8: 


			6_11: 


			10_3: 


			10_4: 


			7_9: 


			12: 


			9_6: 


			7_10: 


			11_2: 


			8_7: 


			6_12: 


			10_5: 


			8_8: 


			7_11: 


			11_3: 


			11_4: 


			8_9: 


			13: 


			10_6: 


			8_10: 


			12_2: 


			9_7: 


			7_12: 


			11_5: 


			9_8: 


			8_11: 


			12_3: 


			12_4: 


			9_9: 


			14: 


			11_6: 


			9_10: 


			13_2: 


			10_7: 


			8_12: 


			12_5: 


			10_8: 


			9_11: 


			13_3: 


			13_4: 


			10_9: 


			15: 


			12_6: 


			10_10: 


			14_2: 


			11_7: 


			9_12: 


			13_5: 


			11_8: 


			10_11: 


			14_3: 


			14_4: 


			11_9: 


			16: 


			13_6: 


			11_10: 


			15_2: 


			12_7: 


			10_12: 


			14_5: 


			12_8: 


			11_11: 


			15_3: 


			15_4: 


			12_9: 


			17: 


			14_6: 


			12_10: 


			16_2: 


			13_7: 


			11_12: 


			15_5: 


			13_8: 


			12_11: 


			16_3: 


			16_4: 


			13_9: 


			18: 


			15_6: 


			13_10: 


			17_2: 


			14_7: 


			12_12: 


			16_5: 


			14_8: 


			13_11: 


			17_3: 


			17_4: 


			14_9: 


			19: 


			16_6: 


			14_10: 


			18_2: 


			15_7: 


			13_12: 


			17_5: 


			15_8: 


			14_11: 


			18_3: 


			18_4: 


			15_9: 


			20: 


			17_6: 


			15_10: 


			19_2: 


			16_7: 


			14_12: 


			18_5: 


			16_8: 


			15_11: 


			19_3: 


			19_4: 


			16_9: 


			21: 


			18_6: 


			16_10: 


			20_2: 


			17_7: 


			15_12: 


			19_5: 


			17_8: 


			16_11: 


			20_3: 


			22: 


			17_9: 


			22_2: 


			19_6: 


			17_10: 


			21_2: 


			18_7: 


			16_12: 


			20_4: 


			18_8: 


			17_11: 


			21_3: 


			21_4: 


			18_9: 


			23: 


			20_5: 


			18_10: 


			22_3: 


			19_7: 


			17_12: 


			21_5: 


			19_8: 


			18_11: 


			22_4: 


			22_5: 


			19_9: 


			24: 


			21_6: 


			19_10: 


			23_2: 


			20_6: 


			18_12: 


			22_6: 


			20_7: 


			19_11: 


			23_3: 


			23_4: 


			20_8: 


			25: 


			22_7: 


			20_9: 


			24_2: 


			21_7: 


			19_12: 


			23_5: 


			21_8: 


			20_10: 


			24_3: 


			24_4: 


			21_9: 


			26: 


			23_6: 


			21_10: 


			25_2: 


			22_8: 


			20_11: 


			24_5: 


			22_9: 


			21_11: 


			25_3: 


			25_4: 


			22_10: 


			27: 


			24_6: 


			22_11: 


			26_2: 


			23_7: 


			21_12: 


			25_5: 


			23_8: 


			22_12: 


			26_3: 


			26_4: 


			23_9: 


			28: 


			25_6: 


			23_10: 


			27_2: 


			24_7: 


			22_13: 


			26_5: 


			24_8: 


			23_11: 


			27_3: 


			27_4: 


			24_9: 


			29: 


			26_6: 


			24_10: 


			28_2: 


			25_7: 


			23_12: 


			27_5: 


			25_8: 


			24_11: 


			28_3: 


			25_9: 


			30: 


			27_6: 


			25_10: 


			29_2: 


			26_7: 


			24_12: 


			28_4: 


			26_8: 


			2825: 


			29_3: 


			26_9: 


			28_5: 


			26_10: 


			30_2: 


			27_7: 


			25_11: 


			29_4: 


			27_8: 


			2826: 


			30_3: 


			3127: 


			29_5: 


			27_9: 


			28_6: 


			26_11: 


			28_7: 


			2827: 


			3128: 


			3128_2: 


			29_6: 


			3027: 


			29_7: 


			2828: 


			3128_3: 


			3129: 


			3029: 


			3129_2: 


			3028: 


			30_4: 


			2829: 


			3129_3: 


			3130: 


			3130_2: 


			3030_2: 


			3029_2: 


			2830: 


			3130_4: 


			3131: 


			3030_5: 


			3130_5: 


			2831: 


			3131_5: 


			3031_5: 


			3131_6: 


			MOJE 3 KLUCZOWE PROJEKTY NA TEN ROK: 


			CEL NA 2023: 










CJF [ lza Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

OSIAGNII TWO3J CEL!

MOJ KWARTALNY CEL:

poniedziatek

wtorek

sroda 1 1
czwartek 2 2
piatek 3 3
sobota 4 4
niedziela 1 5 5
poniedziatek 2 6 6
wtorek 3 7 7
sroda 4 8 8
czwartek 5 9 9
piatek 6 10 10
sobota 7 1l 1
niedziela 8 12 12
poniedziatek 9 13 13
wtorek 10 14 14
Sroda n 15 15
czwartek 12 16 16
piatek 13 17 17
sobota 14 18 18
niedziela 15 19 19

)
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poniedziatek

wtorek 17 21 21
sroda 18 22 22
czwartek 19 23 23
piatek 20 24 24
sobota 2] 25 25
niedziela 22 26 26

N
(o]
N
N
N
N

poniedziatek

wtorek 24 28 28
sroda 25 29
czwartek 26 30
piatek 27 31
sobota 28

niedziela 29

poniedziatek 30

wtorek 31
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CEL POtROCZNY

poniedziatek ' B
wtorek 2
Sroda 1 1 3
czwartek 2 2 4 1
piatek 3 3 5 2
sobota 4 4 1 6 3
niedziela 1 5 5 2 7 4
poniedziatek | 2 6 6 3 8 5
wtorek 3 7 7 4 9 6
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wtorek 31
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OSIAGNII TWO3J CEL!

CEL POtROCZNY

poniedziatek '
wtorek 1
Sroda 2 1
czwartek 3 2
piatek 4 1 3 1
sobota 1 5 2 4 2
niedziela 2 6 3 1 5 3
poniedziatek | 3 7 4 2 6 4
wtorek 4 8 5 3 7 5
$roda 5 9 6 4 8 6
czwartek 6 10 7 5 9 7
piatek 7 n 8 6 10 8
sobota 8 12 9 7 1 9
niedziela 9 13 10 8 12 10
poniedziatek | 10 14 n 9 13 n
wtorek n 15 12 10 14 12
Sroda 12 16 13 n 15 13
czwartek 13 17 14 12 16 14
piatek 14 18 15 13 17 15
sobota 15 19 16 14 18 16
niedziela 16 20 17 15 19 17
poniedziatek | 17 21 18 16 20 18
wtorek 18 22 19 17 21 19
Sroda 19 23 20 18 22 20
czwartek 20 24 21 19 23 21
piatek 21 25 22 20 24 22
sobota 22 26 23 21 25 23
niedziela 23 27 24 22 26 24
poniedziatek | 24 28 25 23 27 25
wtorek 25 29 26 24 28 26
Sroda 26 30 27 25 29 27
czwartek 27 31 28 26 30 28
piatek 28 29 27 29
sobota 29 30 28 30
niedziela 30 29 31
poniedziatek | 31 30
wtorek 31
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OSIAGNII TWO3J CEL!

MOJ KWARTALNY CEL:

poniedziatek

wtorek 1

sroda 2

czwartek 3

piatek 4 1
sobota 1 5 2
niedziela 2 6 3
poniedziatek 3 7 4
wtorek 4 8 5
sroda 5 9 6
czwartek 6 10 7
piatek 7 N 8
sobota 8 12 9
niedziela 9 13 10
poniedziatek 10 14 n
wtorek n 15 12
sroda 12 16 13
czwartek 13 17 14
piatek 14 18 15
sobota 15 19 16
niedziela 16 20 17
poniedziatek 17 21 18
wtorek 18 22 19
sroda 19 23 20
czwartek 20 24 21
piatek 21 25 22
sobota 22 26 23
niedziela 23 27 24
poniedziatek 24 28 25
wtorek 25 29 26
sroda 26 30 27
czwartek 27 31 28
piatek 28 29
sobota 29 30
niedziela 30

poniedziatek 31

wtorek
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poniedziatek

wtorek

sroda 1

czwartek 2

piatek 3 1
sobota 4 2
niedziela 1 5 3
poniedziatek | 2 6 4
wtorek 3 7 5
sroda 4 8 6
czwartek 5 9 7
piatek 6 10 8
sobota 7 1l 9
niedziela 8 12 10
poniedziatek | 9 13 n
wtorek 10 14 12
sroda n 15 13
czwartek 12 16 14
piatek 13 17 15
sobota 14 18 16
niedziela 15 19 17

—
o)}
N
(@]
—
¢4}

poniedziatek

wtorek 17 21 19
sroda 18 22 20
czwartek 19 23 21
piatek 20 24 22
sobota 2] 25 23
niedziela 22 26 24
poniedziatek | 23 27 25
wtorek 24 28 26
sroda 25 29 27
czwartek 26 30 28
piatek 27 29
sobota 28 30
niedziela 29 31
poniedziatek | 30

wtorek 31
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