IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Skuteczna Sprzedaz
W niepewnych czasach

Plan dziatania po szkoleniu

Cel: przetestowanie w praktyce strategii ze szkolenia tak, aby ponies¢ skuteczno$é rozméw i podniesc
wyniki!

PLAN NEWSLETTEROW DATY
Zadanie nr 1 — Wyznaczenie celu, spisanie bazy do rozmowy. Sroda - 25.05
Zadanie nr 2 — Cwiczmy rozmowy i zadajemy $ciezki pytan. Piatek — 27.05
Zadanie nr 3 — Cwiczymy prezentacje oferty i poprawiamy emaile. Poniedziatek — 30.05

Zadanie nr 4 — Aktywne pokonywanie obiekcji cenowych

. ) L Sroda - 1.06
i analiza typow klientéw.

Zadanie nr 5 — Dalsza praca z obiekcjami i finalizacja kontraktowaniem. Piatek — 3.06

Podsumowania
Zadanie nr 6 — Podsumowanie — Jak rozwijatam/em moje umiejetnosci Poniedziatek — 6.06
i podnositam/em WYNIKI SPRZEDAZOWE.

IKP Szkolenia lzabela Krejca -~ Pawski
e-mail biuro(@ikpszkolenia.pl | www.ikpszkolenia.pl | www.izakrejcapawskipl | kom. 606 445 765
siedziba: ul. Zakopianska 103a/3 30-418 Krakow



mailto:biuro@ikpszkolenia.pl
http://www.ikpszkolenia.pl/
http://www.izakrejcapawski.pl/

