IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Skuteczna Sprzedaz
Plan dziatania po szkoleniu

Cel: przetestowanie w praktyce strategii ze szkolenia tak, aby ponies¢ skuteczno$é rozméw i podniesc
wyniki!

PLAN NEWSLETTEROW DATY

Zadanie nr 1 — Wyznaczenie celu, spisanie rozmowy

. Poniedziatek — 7.03
do testowania.

Zadanie nr 2 — Cwiczmy rozmowy, mocne zdania Sroda —9.03
i magiczne pytania.

Zadanie nr 3 — Robimy ,trailery” i emaile z efektem ,wow”. Piatek — 11.03
Zadanie nr 4 — Aktywne pokonywanie obiekcji. Poniedziatek — 14.03
Zadanie nr 5 — Zamykamy sprzedaz z obiekgciji. Sroda - 16.03

Podsumowania
Zadanie nr 6 — Podsumowanie — Jak rozwijatam/em moje umiejetnosci Piagtek — 18.03
i podnositam/em WYNIKI SPRZEDAZOWE.
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