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IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Cwiczenie: Strategie zamykania sprzedazy - przygotowanie gruntu.

Zapisz strategie zamykania sprzedazy, dopasowujgc je do specyfiki Twojej oferty.

Stwoérz lub uswiadom klientowi potrzebe/problem, pokazujac, ze jestes najlepszym wyborem:

Obecna sytuacja klienta - Korzysci z oferty — Nowa, lepsza rzeczywistos¢
problemy srodek transportu klienta

Gléwny problem/potrzeba klienta:

Podsumowujac: transformacja klienta:

Pokaz, ze wartos¢ oferty przewyzsza jej cene (stwérz ,,prawdziwg okazje!”):

Opracuj liste ,,wyzwalaczy” sprzedazy:
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IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Cwiczenie: Przetam obiekcje klientéw.

Z najczestszych obiekcji klientow wybierz dwie, ktére styszysz najczesciej. Nastepnie zapisz
najskuteczniejsze reakcje na ré6zne sposoby.

Metoda perswazyjna (zamien na powod):

Metoda coachingowa (rozpytaj obiekcje) — sciezki pytan:
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IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Cwiczenie: Zamykanie sprzedazy z negocjacji ,,kontraktowanie”.

Zapisz kroki ,dobijania targu”, czyli negocjacyjnego zamykania sprzedazy.

Obiekcja taktyczna klienta:

Sekwencja ,,kontraktowania” :

Krok 1:

Krok 2:

Krok 3:

Krok 4:
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IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Cwiczenie: Zamykanie sprzedazy z korzysci.

Pokaz, ze wartos¢ przewyzsza cene, a decyzja na ,tak” to Swietnha okazja!

Podsumowujac ...

Korzysé 1:

Korzysé 2:

Korzysé 3:

Korzysé¢ 4:

... i jestem absolutnie .....

Pytanie zamykajace:

Zamkniecie sprzedazy:
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IKP Szkolenia Inspirujaco Konkretnie Praktycznie

Cwiczenie: Zamykanie sprzedazy z obiekcji.

Pokaz, ze wartos¢ przewyzsza cene, a decyzja na ,tak” to Swietna okazja!

Obiekcje, ktérych nie mozesz pokonaé:

Faktycznie ....

... jednak nie zmienia to faktu, ze...

Korzysé 1:

Korzysé 2:

Korzysé¢ 3:

Korzysé¢ 4:

... i jestem absolutnie ...

Pytanie zamykajace:

Zamkniecie sprzedazy:
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